
OFFRE D’EMPLOI 

Chargé(e) d’Affaires Photovoltaïques 
 

Visitez notre site internet : www.zenithsolaire.com 

Le cœur de notre mission : l’énergie infinie ! 

Zénith Solaire est engagé dans développement durable en promouvant une énergie inépuisable, parfaitement intégrée 
et respectueuse de l'environnement.  

Situé sur le site du Futuroscope (86), près de Poitiers, notre équipe collabore étroitement avec des entreprises de tous 
secteurs pour développer, concevoir, construire et maintenir des installations photovoltaïques en toitures, au sol et 
sur ombrières de parkings. 

Pour soutenir notre croissance continue, nous recherchons un(e) Chargé(e) d’Affaires Photovoltaïques passionné(e) 
dans le cadre d’une création de poste. 

Vos missions : 

En tant Chargé(e) d’Affaires Photovoltaïques au sein de ZENITH SOLAIRE, vous jouez un rôle central dans la croissance 
et la diversification de nos activités.  

Votre rôle consiste à prospecter de nouveaux clients, à analyser les besoins du marché, à répondre aux appels d'offres 
et à établir des relations commerciales solides avec nos clients.  

Vos missions principales sont :  

- Le Développement Commercial : Analyser et définir les besoins du marché grâce à une veille économique et 
commerciale. Prospecter de nouveaux clients et développer les parts de marché dans un secteur régional 
défini. 

- Les Propositions Commerciales : Réaliser les plans d’affaires et monter des propositions techniques et 
commerciales innovantes, alignées avec les attentes des clients. Participer activement à la négociation pour 
parvenir à un accord final sur le contenu et le tarif de la prestation. 

- La Relation Client : Construire des relations commerciales de proximité en proposant des solutions adaptées 
aux besoins et contraintes des clients. 

- La Gestion Administrative et Technique : Analyser les cahiers des charges, rédiger les contrats commerciaux 
et servir ponctuellement d'intermédiaire entre l'équipe projet et le client afin de garantir une cohérence entre 
la phase commerciale et la phase exécution. 

-  La Communication et Représentation : Participer à des salons du secteur et évènements réseaux, représenter 
l'entreprise et surveiller les avancées technologiques et règlementaires pour rester à la pointe de l'industrie. 

- Le Support Marketing : Piloter la rédaction des supports de communication, plaquettes et documents 
marketing. 

Profil : 

Titulaire d'un diplôme d'ingénieur, master ou école de commerce avec double compétence (technique), Vous justifiez 
d'une expérience de minimum 3 ans dans un rôle similaire. Vous êtes doté d’une solide connaissance du secteur, de 
la réglementation et disposé de compétences en rédaction de contrats commerciaux et de propositions techniques. 

Pour exceller dans vos missions, vous vous appuyez sur vos qualités : Sens du relationnel, fortes compétences en 
négociation, organisation rigoureuse et respect des délais. 

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -  

Ø Contrat : CDI / CADRE AU FORFAIT 
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Ø Lieu de Travail : Chasseneuil du Poitou (86)  
Ø Durée minimale d’expérience : Minimum 3 ans 
Ø Rémunération : à partir de 35 K€ + prime + intéressement  
Ø Véhicule de fonction 
Ø Télétravail possible après intégration (2 jrs/semaine) 

 


